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Nicolas wahit TXT, um die Verfiigbarkeit der Produkte zu
sichern und das Sortiment zu verwalten

':-].Dmsfi. Bild fm Grofarmat speichern

{openPR) - Halle, 3. Mai 2007 - Nicolas, Spezialist fir den Vertrieb von Weinen und
Spirituosen, wahit TXT e-solutions, den fllhrenden Anbieter auf dem Internationalen Markt
im Bereich Demand & Supply Chain Management, Ziel von Nicolas ist es, die
Beschaffungsplanung seiner Verkaufsstellen zu optimieren und die Verwaltung seiner
Distributionsplattform zu unterstiitzen,

Die 450 Nicolas-Geschifte in Frankreich, GroBbritannien und Belgien vertreiben mehr als
1.200 unterschiedliche Weine, Champagner und Spirituosen. Die Produkte werden nach
streng ausgewahlten Kriterien ausgesucht und sind in allen Preisklassen erhaltlich - vom
einfachen Tropfen bis hin zu anspruchvollen Weinen und Champagnern.

Der Einsatz von TXTDEMAND ermiglicht es, den Prozess der Nachschubsteuerung in den
einzelnen Geschaftsstellen zu optimieren, um die VerfUgbarkeit aller Waren wahrend
Werbeaktionen zu garantieren. Durch eine effektive Steuerung samtlicher
Machschubauftrége ist sicher gestellt, dass selbst Verkaufsschlager des Hauses innerhalb
des gesamten Vertriebsnetzes zu jeder Zeit verfigbar sind.

Im néchsten Schritt wird das Projekt auf die Beschaffungsplanung des Zentrallagers In
Thiais ausgeweitet. Im Rahmen eines kollaborativen Prozesses werden Verkaufs-,
Marketing- und Einkaufsabteilungen in die gesamte Beschaffungsplanung eingebunden, um
damit das Service Level zu verbessern. Darlber hinaus wird die Lésung eine dynamische
Verwaltung des Produktsortiments in den einzelnen Geschéften ermaglichen.

. TXTDEMAND macht es maalich, unseren Kunden das richtige Produkt im richtigen Moment
an der richtigen Stelle und zum richtigen Preis anzubieten. Wir erwarten dadurch eine
Reduzierung der Lagerbesténde in unserer Zentrale und unseren Geschaftsstellen”,
kommentiert Christian Fouasse, IT-Direktor bei Nicolas. ,Wir haben uns fiir die Lésung von
TXT entschieden, weil uns die Bemihungen des TXT-Teams in der Pre-Sales-Phase sowie
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das gute Verstandnis flr die Bedlrfnisse unserer Branche Uberzeugt haben. Von Anfang an
konnten wir auf den gemeinsamen Willen zéhlen, das Projekt schnell und pragmatisch
varanzubringen. Ausschlaggebend war auch die flexible technische Handhabung und
einfache Bedienbarkeit der TXT-Komplettlosung”, so Fouasse weiter.

LDiese neue Referenz aus dem Spezialvertrieb freut uns ganz besonders, da sie unsere
Rolle als wesentlichen Akteur in der Branche unterstreicht. Dieses Projekt steht im
Einklang mit dem Ziel unseres Forschungs- und Entwicklungsteams, Lésungen anzubieten,
die sich immer mehr den Anforderungen unserer Kunden anpassen”, erklart Gilles Alais,
Verkaufsleiter TXT in Frankreich. ,TXT Ist stolz darauf, Nicolas zu seinen Kunden zu zéhlen
und bei seiner strategischen Ausrichtung zu unterstitzen®, flugt er hinzu,
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