TXT e-solutions et SAF

unissent leurs forces

§ éditeur international de
L solutions de gestion de sup-
ply chain TXT e-solutions

et SAF, un spécialiste dans l'offre
de solutions de réapprovision-
nement et de prévision pour les
points de vente et les entrepits,
lancent ensemble une solution
visant a permettre aux distribu-
teurs de la grande distribution,
alimentaire et non-alimentaire,
derenforcer leurs performances
en matiére de prévision des ventes
et de réapprovisionnement de
leurs magasins. Lintégration des
modules demand planning et
forecasting de TXTDemand
(solution issue de la suite TXT-
Perform2008 de TXT), & la solu-
tion SAF Superstore, fournira
une plus grande capacité de confi-
guration du moteur de calcul
SAF ainsi qu'un reporting fondé
sur les exceptions, la gestion des
performances et des analyses de

TXT e-solutions

type “what if” au niveau de la
chaine logistique. Ainsi, les dis-
tributeurs pourront mieux
controler leurs colits et finale-
ment alimenter les processus de
la supply chain en amont grace
a une meilleure compréhension
et visibilité de la demande. La
visibilité au niveau le plus fin (4
Iarticle, et au jour) permettra
en particulier de mettre en ceuvre
des stratégies pilotées par la
demande sur la base d’investis-
sements maitrisés, Loffre de TXT
et SAF a été ainsi congue, selon
les deux partenaires, pour garan-
tir une implémentation rapide
et assurer un retour sur investis-
sement optimal.

Sur le total de I'investissement
global en logiciels constaté dans
la distribution, 22 % des mon-
tants portent essentiellement sur
le merchandising magasin, la pla-
nification des stocks, les prévi-
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sions, le réapprovision-
nement et le décision-
nel. Selon TXT et SAF,
ce pourcentage devrait
rester élevé car les entre-
prises cherchent en per-
manence & relier I'ac-
tivité opérationnelle
de leur magasin aux

processus amont de
gestion de la supply chain. Plus
précisément, I'analyse des deux
éditeurs mise sur le fait que le
déploiement de solutions per-
mettant 'optimisation des pro-
cessus et les réductions de colts,
sur un cycle de vie court, et ceci,
tout en préservant les marges,
incitent de plus en plus les entre-
prises 2 les favoriser par rapport
al’équipement en ERP classiques.
Une tendance qui devrait en outre,
toujours selon les mémes sources,
saccentuer compte tenu du cli-
mat économique actuel, la pro-

fitabilité devenant en effet incon-
tournable pour la survie des entre-
prises. En ce sens, les distribu-
teurs ont besoin de se concentrer
sur leurs clients et de comprendre
leur comportement d’achat en
analysant les facteurs qui influen-
cent la demande du marché et
T'historique des données. L'ob-
jectif ici étant de disposer du bon
produit au bon moment et en
quantité suffisante en rayon afin
d’augmenter la fiddlité du consom-
mateur et les ventes, tout en rédui-
santle cotit de possession de stock.
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